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El espejismo agrario
y el papel de la industria

Al asomarnos a las cifras, descubrimos que lo que sostiene el miisculo exportador esparol no es el
huerto, sino la factoria, el laboratorio de alta precision, los despachos de ingenieria o las farmacéuticas

nnuestro pais existe una
imagen profundamente
arraigada en suimaginario
colectivo sobre el papel de
la economia espanola en
el tablero internacional.
Es muy habitual encon-
trarse con la idea de una
Espaina que actiia como la gran despensa
de Europa, como su huerto, como su seccién
agricola. Un pais que, gracias a su privilegia-
da climatologia y a una tecnificacion agricola
envidiable, inunda los mercados del conti-
nente con frutas, hortalizas, aceite y vino.
Pero es evidente que esta narrativa, que
sittia al sector agroganadero en el epicentro
de nuestra proyeccién exterior y por ello
muchas veces en el centro del debate sobre
el papel del comercio exterior en nuestra
economia, no es falsa en su base, pero si
eminentemente exagerada.

Los datos de comercio exterior nos obli-
gan a revisar esta percepcion. Al asomar-
nos a las cifras, descubrimos que lo que
realmente sostiene el misculo exportador
espanol no es el huerto, sino la factoria, el
laboratorio de alta precision, los despachos
de ingenieria y las empresas farmacéuticas,
entre otras. También, sin duda, los hoteles,
las playas y la hosteleria. Pero la variedad
de nuestras exportaciones es tal que no
existe un grupo de productos que domine
sobre el resto, salvo, eso si, 1os bienes indus-
triales si los consideramos en su conjunto
y totalidad. Por ello, la brecha entre lo que
creemos que vendemos y lo que realmen-
te despachamos por nuestras aduanas es,
sencillamente, abismal.

Sianalizamos el volumen total de expor-
taciones de bienes, la realidad es tozuda.
Para 2025, frente a los 77.000 millones de
euros que aporta el sector agroganadero
—una cifra que ha seguido creciendo a pe-
sar de las dificultades-, nos encontramos
con una industria que exporta un volumen
cuatro veces superior: unos 310.000 millo-
nes de euros. A estas cantidades debemos
sumar las exportaciones de servicios que,
aunque no suelen figurar en las estadisticas
de bienes, anadirian otros 140.000 millones.
En otras palabras: por cada euro que Espana
ingresa vendiendo productos del campo,
genera més de cinco vendiendo maquinaria,
automoviles, quimica, farmacia o servicios
tecnolégicos sofisticados.

Desde luego, no existe intencién alguna
en estas lineas de menospreciar al campo.
Al contrario, el sector agroganadero espariol
es un prodigio de eficiencia que ha sabido
modernizarse y competir en un entorno
global extremadamente duro, aunque mu-
chos infantilicen al sector creyendo que
no sabré o podra competir con el de otras
economias. Insisto, el sector agroganade-
ro es un sector potencialmente capacita-
do para competir en los mercados que se
proponga, y no lo contrario. Sin embargo,
y dicho esto, su relevancia en el conjunto
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de las exportaciones esparolas es tal que
fijar nuestra identidad econémica y nues-
tras prioridades legislativas basandonos
solo en este sector es ignorar la verdadera
y silenciosa transformacion de las tltimas
décadas basada en la consolidacién de una
potencia industrial y de servicios de alto
valor anadido (VA) que compite de ta a ti
con los gigantes del norte.
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Ademas, la realidad de nuestro sector
agroganadero es que le es mucho mas re-
levante lo que suceda en Europa que los
acuerdos comerciales con otras naciones
que, una vez llevados a cabo, aportan o
suman a nuestro excedente comercial, no
al contrario. Y es que, paradéjicamente, el
destino principal de nuestra produccién
agraria no son mercados exdticos, sino la
propia Unién Europea y paises desarro-
llados con los que mantenemos acuerdos
comerciales sélidos. En un escenario ex-
tremo de ruptura comercial con Europa
—muy improbable, casi un escenario de
ciencia ficcién, aunque haya quienes lo
insinten o directamente lo propongan-,
el sector agrario seria, precisamente, uno
de los més perjudicados. Su dependencia
del mercado europeo es total: 52.000 mi-
llones de euros se vuelcan en el mercado
comun, frente a los apenas 4.000 millo-
nes en Norteamérica o los 1.700 millones
en China. Nuestra prosperidad esta, por
tanto, indisolublemente ligada a la salud
de las economias avanzadas y a la fluidez
del intercambio con ellas.

Como ya se ha reflexionado anterior-
mente, mientras la apertura comercial es
percibida a menudo como una amenaza
—especialmente durante las movilizaciones
agrarias—, los datos refutan tal temor. El libre
comercio no es el verdugo del sector prima-
Tio; es el oxigeno que permite que ese 20%
de exportaciones agroganaderas encuentre
compradores con alto poder adquisitivo en
latitudes donde el clima no permite la pro-
duccién local durante todo el afio. Si el libre
comercio favorece al campo, suimpacto en
la industria y los servicios es sencillamente
vital. La prosperidad espariola de las tiltimas
dos décadas no se explica sin 1a eliminacién
de barreras técnicas. El hecho de que las
exportaciones industriales superen con tal
claridad alas agricolas es la prueba empirica
de que Espana “juega en otro nivel”,

Mirada hacia adelante

Por tanto, el argumento de que la apertura
comercial “perjudica” a nuestros producto-
resignora una realidad técnica fundamen-
tal: gran parte de lo que hoy exportamos
con éxito incorpora tecnologia, patentes y
componentes importados eficientemente
gracias a esos mismos acuerdos comerciales.
Cerrar fronteras bajo la premisa cortopla-
cista de proteger el campo no solo arriesga-
ria nuestras ventas agricolas ante posibles
represalias, sino que estrangularia el 80%
restante de nuestra economia.

Esinnegable que el sector agroganadero
tiene una relevancia social, cultural y terri-
torial que trasciende las cifras macroeco-
némicas. La vertebracién del territorio, la
lucha contra la despoblacion y la seguridad
alimentaria son valores estratégicos que
justifican la atencién politica. Sin embargo,
no podemos permitir que el peso emocional
nuble el analisis. Las politicas publicas no
pueden disefiarse mirando el retrovisor de
‘una economia nostélgica, sino hacia adelan-
te, hacia una economia globalizada y digital.

Espana es hoy un pais cuyas exporta-
ciones son mayoritariamente industriales
v de servicios de alto contenido intelectual.
Estamos transitando hacia un modelo don-
de la inteligencia aplicada pesa mas que
los recursos naturales tradicionales. Esta
evolucion hacia el valor anadido es lo que
permitird sostener nuestro bienestar y el
sistema de bienestar en el futuro.

En conclusién, el libre comercio ha sido
el gran catalizador de esta transformacién
imparable. Reconocer que somos mucho
més que una huerta no es dar la espalda
a nuestras raices, es dar el paso definitivo
hacia una madurez econémica que ya refle-
jan las aduanas, pero que ain no termina
de calar en parte del discurso publico. Es
hora de que el relato nacional esté, por fin,
ala altura de su realidad productiva.

‘Manuel Alejandro Hidalgo es profesor de la
Universidad Pablo de Olavide y economista
de EsadeEcPol.
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