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Editorial

Relaciones laborales
con demagogia

1 anteproyecto de Ley que prepara el Gobierno para reformar
E los procedimientos laborales ante la jurisdiccion social, intro-
duce indudables avances en la agilizacion de los procesos, al ex-
tender la practica de los juicios y sentencias orales, y limitar la litigiosi-
dad otorgando mayor eficacia a los laudos arbitrales. El objetivo de ex-
tender la jurisdiccion social a todo cuanto que tenga algo que ver con
las relaciones laborales, resultaria aceptable si se regulasen exclusiva-
mente las diferencias que surgen en dicho ambito. Pero el sesgo que se
pretende imprimir en algunos temas, excede con mucho de tal cometi-
do. Se propone asi derivar a la via social todo lo referente a accidentes
laborales, incluyendo las acciones contra terceros vinculados con el
empresario “por cualquier titulo”, con expresamencion de las asegura-
doras. Con el pretendido afan de unificacion procesal, se mete en un
mismo saco a quien ostenta una responsabilidad directa y quien man-
tiene alguna relacion con él. Nadie duda que lalacra de lasiniestralidad
laboral merece atajarse de manera enérgica. Pero no hasta el punto de
extender indiscriminadamente la capacidad de resarcirse en el prime-
ro que caigaamano. La cosa se agrava al gravitar sobre el empresario la
presuncion de culpabilidad, cuyos deberes en materia de prevencion
alcanzan “la proteccion al trabajador frente a su propia imprudencia”.
A tan desigual inversion de la carga de 1a prueba deberan enfrentarse el
empleador, los terceros responsables y, como no, las aseguradoras. Es-
tainvitacion a pescar en rio revuelto compensaciones solidarias, se tra-
ducira en elevaciones sustanciales de las primas ante riesgos tan difu-
sosyrodeados de tamana indefension.

Otra perla a destacar es el tratamiento del acoso o la lesion de dere-
chos fundamentales en el trabajo. Todo cuanto se haga por erradicar ta-
les practicas sera siempre insuficiente. Pero la regulacion propuesta no
dejaderesultar contradictoria. Que la victima de una agresion p enal di-
rima su justa pretension ante lo social, por haberse perpetrado el delito
enun lugar de trabajo, puede justificarse por la acentuada dependencia
constatada en las relaciones laborales. Pero que pueda, a su voluntad,
dirigirse contra el empresario dejando fuera del proceso al culpable,
constituye una invitacion asacar provecho de su infortunio. Cabe temer
utilizaciones fraudulentas de esta prerrogativa para sacar tajada del
empresario, responsable en primera persona de delitos ajenos. La pa-
noplia se completa con el guifio alos sindicatos, exonerados de efectuar
depositos y consignaciones en sus actuaciones ante lo social, fomentan-
do asi su conversion en vehiculos preferenciales de las reclamaciones,
enunintento mas de frenar suimparable deterioro. Estamos, pues, ante
un texto salpicado de muestras de demagogia, que en buenamedidasir-
ve para poner mas palos en larueda de la actividad empresarial.

Marruecos mete
mas presion

l incidente registrado en El Aaitin, capital del Sahara Occiden-
E tal, con las agresiones policiales contra un grupo de esparioles
que participaban en una protesta por la indefinida ocupacion
marroqui, hallevado a que Espana pida las pertinentes explicaciones a
Marruecos. Aunque desde el PSOE, con una oficiosidad desafortuna-
da, la secretaria de Relaciones Internacionales, Elena Valenciano, ha
establecido un principio de justificacion de la brutalidad policial, atri-
buyendo al Gobierno marroqui rango de autoridad soberana sobre
aquel espacio, lo que es incierto. La soberania corresponde a los saha-
rauis, como la ONU establecio después de que el Tribunal Internacio-
nal de La Haya estableciera, previa y taxativamente en octubre de 1976
que Marruecos carecia de titulos de soberania. Por eso lo que Espana
cedid aMarruecos en su dia fue la Administracion de aquel espacio, pe-
ro nunca la soberania. Esta corresponde pues, conforme la ley interna-
cional, al pueblo saharaui. O dicho de otra manera, Marruecos inte-
rrumpi6 la descolonizacion del Sahara que Espana habia iniciado en
beneficio de la poblacion saharaui, que tiene todo el derecho a manifes-
tarse parareclamar lo que es suyo.

El asunto de la soberania saharaui sobre su propio espacio es el fon-
do de la critica relacion hispano-marroqui. Rabat nunca ha cejado en
su pretension de que Espana se desdijera de lo andado en su proposito
descolonizador; pero eso seria un sinsentido juridicoy poco menos que
un imposible moral. El fallo de La Haya se produjo a instancias del pro-
pio Estado espariol. Ello obliga a entender que el relanzamiento de las
impertinencias marroquies sobre Melilla y Ceuta son recursos de pre-
sion sobre Espatfia para que finalmente se avenga a la maniobra de con-
vertir el Sahara Occidental en unaregion de Marruecos. Internacional-
mente, la pretension marroqui esta tan verde como la marcha aquella
que cred el problema perturbador de las relaciones entre Rabat y Ma-
drid, siempre en trance de empeorar por la sistematica tension que im-
prime Marruecos, crecido ante la siempre tibia reaccion a la que equi-
vocadamente acostumbra el Gobierno. ;A eso le llama Zapatero “di-
plomaciainteligente”?

Lallave

Las inquietudes de Telefonica

El consejero delegado de Telefo-
nica, Julio Linares, reflexion6
ayer envozaltasobre unadelas
principales inquietudes del sec-
tor de las telecomunicaciones: el
desajuste entre el traficoen las
redesylosingresos delas opera-
doras. La cuestion es muy rele-
vante, ya que el impetuoso avan-
cedel trafico obligaalas compa-
fias aencarar crecientes inver-
sionesy gastos sin que ello se tra-
duzcaenmayores ingresos (al
contrario, estos adelgazan),lo
que alalarga podria desembocar
enuneventual colapso delasre-
des, especialmente de lamoviles,
dado el enorme auge de Internet
ydelosdispositivos que requie-
ren conexion. Por ello, tiene ra-
z6n Linares cuando afirma que,
ante este fendmeno (queirda
masen el futuro), urge revisar el
actual modelo de negocio del
sector, conlabusqueda de for-
mulas que ayuden a equilibrar el
crecimiento del traficoy lainver-
sion. Eso si, para que resulte efi-
caz, es necesario que esa blisque-
daseaunalabor conjuntade to-
doslos agentes del mercado (re-
guladores, operadoras,empre-
sas de Internet, fabricantes de
dispositivos, suministradores de
contenidos, etc.), que deberian
ser conscientes de que el actual
modelonoes sostenible alargo
plazo. Pero, sen qué deberia con-
sistir el cambio? Aunque corres-
ponde alaindustria debatiry de-
cidir su futuro, es comprensible
que las operadoras defiendan el
girohaciaunsistemaenel que
quienes mas consumany mayor
calidad demanden sean quienes
mas paguen. Seria, de hecho,un
esquemamas racional que el ac-
tual, en el que los usuarios basi-
cos o medios sufragan a quienes
hacenunusointensivodelared.
Salvando las distancias entre un
sectory otro, es dificil de imagi-
nar, por ejemplo, un sistema
eléctricoenel quelafacturadela
luz fueraigual para todos conin-
dependencia dela potencia ins-
taladay del consumo efectuado.

Inflacion
contenida

Lasubidadel IVA tuvo un sensi-
ble impacto en los precios en ju-
lio —el IPC subi6 desde el 1,5% al
1,9%yelindice subyacente pasd
del 0,4% al 0,8%-. Lo previsible
eraque latension enlos precios
tuviera continuidad en meses si-
guientes, pero sorprendente-
mente no hasido asi. La inflacion
recortd una décima en agosto,
hasta el 1,8%, moderacion que el
INE atribuye fundamentalmen-
tealabajadadelos precios delos
carburantes. Este escenario vie-

neacorroborar que muchos em-
presarios han optado por nore-
percutirelalzadel IVAy queel
consumo sigue deprimido. Su
reactivacion en el primer trimes-
trey,en mayor medida, en el se-
gundo fue el resultado de la anti-
cipacion de decisiones de com-
prasantelasubidadel IVA, pero
como alertael Banco de Esparia,
es probable que el gasto familiar
serepliegue ain masen lase-
gunda parte del afio. Aunque a
corto plazo pueda parecer neu-
tralizado el peligro delatemida
deflacion, seria un exceso de op-
timismo pensar que el riesgo ha
desaparecido, maxime en esce-
nario internacional que apunta
haciaunbajo crecimiento condi-
cionado por la titubeante recu-
peracion de EEUU y las crecien-
tes dudas sobre China. Silaeco-
nomiaespanolaentrase enuna
espiral deflacionista, los efectos
parael crecimiento serian leta-
les. Los proyectos de inversion se
frenarian yla carga del elevado
endeudamiento, publicoy priva-
do, se hariamucho mas pesada.
Deahilaimportanciade que las

autoridades monetarias sigan in-
yectando laliquidez que requie-
relaactividad empresarial. Ha-
ciendo delanecesidad virtud, la
economia espanoladebe apro-
vechar las dosis de competitivi-
dad derivadas de un contexto de
debilidad del euro, junto conlas
inusuales bajas tasas de inflacion
ylapractica eliminacion del dife-
rencial conlaeurozona—frentea
diferenciales de dos puntosenel
pasado- para poner el énfasis en
el sector exteriory espolear las
exportaciones como motor de
crecimiento econémico.

Mercadona

Aunque larecesiony el enfria-
miento del consumo han puesto
las cosas dificiles al sector dela
distribucion en Espafia, no ha
impedido que algunos de susre-
presentantes crecjeran en factu-
raciony tamario. Este hasidoel
caso de Mercadona, queyaesla
primera cadena de distribucion
por superficie comercial, por de-
lante de Carrefour, y que envo-
lumen de negocio se acercacada

Santander crece en EEUU

Su aventura estadounidense es relativamente reciente y de menor
envergadura que labritanica o labrasilefia, pero Santanderno la
descuida, sabedor de que, antes o después, la economia de aquel
pais volvera a crecer con fuerza. El grupo espatiol acaba de com-
prar al britanico HSBC una cartera de financiacion de vehiculos
en EEUU por valor de unos 4.000 millones de délares, adquisi-
cién que le vendra muy bien para completar lacomprade 3.200
millones de délares efectuada en junio a CitiFinancial, también de
préstamos paralacompra de coches. Con ambas operaciones,
Santander incrementa su presencia en Estados Unidos, que po-
driairamasen el futuro. De hecho, el grupo espafiol no pierde de
vista M&T, participado al 22,5% por Allied Irish Bank, controlado
asuvez por el Estadoirlandés desde la crisis. Si esa entidad acaba-
se finalmente bajo su perimetro, Santander superaria con creces
elumbral delos100.000 millones de euros de activos en Estados
Unidos, pais en el que sufri6 algunos sinsabores al principio, a
cuenta de lacompra de una participacion minoritaria en Sove-
reign (posteriormente se harfa con el 100% del banco), peroenel
que hasabido reaccionary enderezar el rumbo. Pruebadeelloes
que Sovereign, que todavia perdio dinero el afio pasado, yaesren-
table. En el primer semestre, la entidad aporté un margen neto de
580 millones de euros y contribuyé con un 3% al beneficio de San-
tander. Estalejos del 22% que aportan Espatfia o Brasil, peroesya

un porcentaje significativo.
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vez masatodo un gigante del
sector como es El Corte Inglés
(las ventas de Mercadona crecie-
ronunl%eneurosen 2009y
fueron unos 2.000 millones infe-
rioresalas del grupo de grandes
almacenes, diferencia que en
2005 superabalos 6.200 millo-
nes). Laevolucion de Mercado-
naes fruto de unaestrategia que,
enlos dos tiltimos ejercicios, ha
primado el sostenimiento del
consumoy el impulso delas ven-
tasporlaviadelasbajadasde
precios, aunacostade ver redu-
cidos sus beneficios (un16%en
2009y un 5% en 2008). Dicha
politica harespondido al objeti-
vo: la facturacion sigui6 crecien-
doen 2008y 2009, afios aciagos
enlahistoriareciente delaeco-
nomiaespanola. La preguntaes
hasta cuando podra mantener el
grupo esa tendencia en unsector
cuyos apretados margenes dejan
cadavez menos espacio anuevas
reducciones de precios.

Intel / Infineon

Cuando Intel compr6 McAffee,
mas de una ceja se alzo cuestio-
nando el precio e incluso el senti-
doestratégico, aunque lo tenia
(lassoluciones de seguridad se-
ran cadavez masimportantes
ante el imparable avance delas
comunicaciones moviles). Aho-
ra, el anuncio de la adquisicion
de chips para dispositivos movi-
les de Infineon parece ajustarse
més a sunegocio tradicional
(Intel es fabricante de procesa-
dores), perolo ciertoes que
avanzaen lamisma direccion:
ganar presenciaen la floreciente
industriamovil, ante la que ha
languidecidolainformatica tra-
dicional. Eso explica que el nego-
ciode las comunicaciones movi-
lesytodolo quellevaasociadose
haya convertido en el primer ob-
jetivo de todas las companias
tecnoldgicas. Y un gigante como
Intel no esunaexcepcion. La
tecnologiainalambrica de Infi-
neonjunto conlos procesadores
que desarrolla Intel para disposi-
tivos moviles puede dotarala
oferta del grupo deladimension
que necesita paracompetir en el
segmento de moviles inteligen-
tes. De hecho, Infineon puede
jactarse de haber estado detras
de cadaiPhone desde su lanza-
miento, y ésas son unas creden-
ciales que no conviene ignorar.
Conun precio de 1.100 millones
dedolares, cincoveces suresul-
tado operativo, parece una ope-
racion que ofrecera ventajasa
ambas compaiiias, siempre que
sean capaces de integrarse de
formaeficazy de aprovecharel
crecimiento en el segmento de
los teléfonos inteligentes.
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